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Was war der ausschlaggebende Grund fur Deine

Anmeldung zum MICE Club LIVE?

"quh"s'ch nach Inspiration und frischen Ideen

' Der .dialogis(:.he A_ustausch innerhalb der Branche

: Rlanérko_ntak_te mit Aussicht auf Geschaft...|

Prisentation des eigenen Produktangebotes
' Austausch mit anderen Anbietern

Neugierde am Veranstaltungsformat

Andere .

Der dialogische Austausch innerhalb der Branche
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Wie gefiel Dir die Mischung aus inhaltlichen Impulsen,
interaktiven Workshop-Settings und Networking-Gelegenheiten?
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ﬁ._._“\: i Mischuhg war genau richtig gewahlt.
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Es hatte mehr lnhaltllche Impulse geben
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~ Es hatte 'me‘hr' inszenierte Anbieter-trifft-
3 Planer-Treffen geben sollen.

Es hatte mehr Networkmg Gelegenhe1ten
: : geben sollen.
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“ ‘Die Mlschung war genau rlchtlg gewahlt

Es hatte mehr 1nhaltllche Impuls‘e geben
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Keynote-Speaker und Wie bewertest Du die einzelnen Keynotes und

Impulsgeber Impulsvortrage?

it ‘.'Sc“hulnoten‘

.'Bernhard von Mutlus Dlsruptlve Thmkmg das
‘Denken das der Zukunft gewachsen ist. | Dlsruptlve
' "Impulse in drei Akten
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s Lukas Zenk: Angewandte Improwsatlon Das
& Mlndset fur radikale Kooperatlon und innovatloh

Helko Bartlog #PM2025 PrOJekte Gut Machen 7

';':,:'_:Thesen zur Zukunft der PrOJektarbelt
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Keynote-Speaker und Wie bewertest Du die Workshops mit
Impulsgeber den Impulsgebern?
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- Heiko Bé;rtl‘og:-'Liberating Structures- - ©
° Zusammenarbeit anders gestalten
~ Bernhard von Mutius: Encourage People!
V'~,-'_.>"'T5MafrkoTho'rhauer: Enterprise Design Thinking |
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Ko-Kreation beim

MICE Club LIVE
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- sind (-.:-'i’n wesentliches, geWinnbringendes Element der
‘Veranstaltung, da hier-im Besonderen der Austausch
zwischen den Teilnehmern gefordert und gelebt wird.
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mit 1hrem ko-kreativen Charakter haben wesentllch zur
pos1t1ven Atmosphare der Veranstaltung belgetragen

blleben mir zu stark an der Obe'ffliiche und sollten in
\ ukunf'témehr Raum auf der Veranstaltung bekommen.

] s1nd fur mich eher bedeut“ungs und smnlese Laberrunden | = N B S
»dle zugunsten professwnell angele1teter Workshopmodule . P PR e e R T dap e 5
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Wie gefiel Dir der ko-kreative Ansatz der Veranstaltung,
die MICE Club-Community aktiv in die Konzeption und
Umsetzung der Veranstaltung miteinzubinden?

Ko-Kreation beim
MICE Club LIVE




Austausch zwischen Planern Wie zufrieden warst Du mit der Qualitat der

und Anbietern anwesenden Planer bzw. Anbieter?
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Anbieter: Wie wichtig sind fur Dich arrangierte

Austausch zwischen Planern

g Planerkontakte zur Prasentation Deines
und Anbietern

Produktes?
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] Nur im Rahmen von arrang1erten
o Planerkontakten kann ich mein
- Produkt angemessen prasentieren
~und erhalte werthaltige
‘ Planerkontakte.
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" m Arrangierte Planerkontakte konnen
. aus meiner Sicht zugunsten von mehr - :
Zeit fur den inhaltlichen Austausch- = - =~
- von Themen entfallen. - . - .+ =~

- = Andere

Im Vergleich zum Vorjahr ist die _ %
. Zahl der Anbieter, die arrangierte : 5

~ Planerkontakte wichtig finden, s
-~ signifikant gestiegen. Gleichzeitig : |
. winschtsich die Mehrheit mehr - ‘|

- Zeit fiir den inhaltlichen e P

g Austausch '

Ein scheinbar unlosbares
... Paradoxon: Denn die Planer
wollen partout keine
arrangierten Appointments mit
Anbietern: Fur kommendes Jahr
werden wir hierfur unser Konzept
 weiterentwickeln - versprochen!




MICE
CLUB

Ruck- und Ausblick Alles in allem wurden Deine Erwartungen...

- mibertroffen
L A m e
' = eher mcht erfult
uberhaupt nicht erfullt
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B Fir O der Teilnehmer ‘W&

% wurden die Erwartungen erfillt oder
sogar ubertroffen!



+49 (0) 221 355576-18

dd@mice-club.com

www.mice-club.com




