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MICE Club LIVE 2020 e
in Frankfurt | Rhein-Main Vo
13. bis 15. September 2020




Wunsch nach Inspiration und fr1schen Ideen
Der dlaloglsche Austausch innerhalb der Branche

Planerkontakte mit Aussicht auf Geschaft...

‘Prasentation des eigenen Produktangebotes
“Austausch mit anderen Anbietern
Neugierde am Veranstaltungsformat

Andere

-

" *ae Wunsch nach Insplratlon und frischen Ideen

Neuglerde am Veranstaltungsformat '. j

Kennenlernen neuer, spannender Locations in...
~ Interesse an der Umsetzung unter Corona-...

i 0% - 10%

Der dlalog1sche Austausch mnerhalb der Branche_ |

Was war der ausschlaggebende Grund fur Deine

Anmeldung zum MICE Club LIVE?
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Wie gefiel Dir die Mischung aus inhaltlichen Impulsen,
interaktiven Workshop-Settings und Networking-Gelegenheiten?

R BETER e
bv ' bie Mischung wér genéu richtig gewahlt.

Es hatte mehr lnhaltllche Impulse geben

sollen. '® Anzahl der. Nen’nung

fn=9

r

~ Es hatte 'méhr_ inszenierte Anbieter-trifft-
3 Planer-Treffen geben sollen.

Es hatte mehr Networkmg Gelegenhelten
; s geben sollen.

Andere

PLAN ER

“‘Die Mlschung war genau rlchtlg gewahlt

Es haitte mehr 1nhaltl|che Impuls‘e geben
AT : sollen :

; = Anzahl derNennung -
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Es hatte mehr lnszemerte Anblet?ar tnfft- :
g Planer Treffen geben solten




Keynote-Speaker und
Impulsgeber

s ‘.'Sc:_huln'(‘)ten‘

: Olive.'r Fink: Vertrauen beginnt bei mir
Laura Lat'ka: Catch your Breath

Carlna Jantsch: Vertrauensvolle Rhetorlk Mmdiset £

: - und Selbsterfahru ng

i._Sfé'ra'Pé’rrii"r_\.a'Bartsch: Koh‘trol-le vs. Vertrauen

S

% ‘:"";'_Selbstbehauptu ng.

e }Danlela Strunk Kommumkathn |51: aﬂes P05|t|ver=

..,',"_

Wie bewertest Du die einzelnen Keynotes,
Impulsvortrage und Workshops?




Keynote-Speaker und Wie bewertest Du die einzelnen Keynotes,
Impulsgeber Impulsvortrage und Workshops?

.J‘.‘Séhulnoten‘ : % : b 7 AL o ,’3,;_; 4 5

i I;-iv,saBuddemeier: Ver'trauensbrucrkeln schlagen -

i CIemens Arnold Vertrauen ist gut - Wlssen ist
) besser . 2% LN '_
e Sebastlan Schenk: PIanungSS|cherhe|t und Expertlse

- gerade jetzt ‘ |
S .'iErtk Wolff: Post Corona - Folgenabschatzung fur
b ;Messen und Event~s R R i

{

.-.Theresa Hause & Gebrg Llchtenegger Macht
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- sind (—_:-'i'n wesentliches, gewinnbringendes Element der &
‘Veranstaltung, da hier-im Besonderen der Austausch
zwischen den Teilnehmern gefordert und gelebt wird.

mit 1hrem ko-kreativen Charakter haben wesentllch zZur
pos1t1ven Atmosphare der Veranstaltung belgetragen

blleben mjr,_iu stark an der Oberfliche und '-ﬁollteh.i_n
‘Zukunft mehr Raum auf der Veranstaltung bekommen.

5 ‘“3: % b ‘
s1nd fur mlch eher bedeut“ungs und smnlese Laberrunden i BEE b # e P e 3
“die zugunsten professwnell angele1teter Workshopmodule | B | R B B Ll A T T
S : entfallen konnen SR B R L e P T Ee e S




Austausch zwischen Planern Wie zufrieden warst Du mit der Qualitat der

und Anbietern anwesenden Planer bzw. Anbieter?
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sehr zufrieden SIS : , . sehr unzufrieden

lAnzahl der Ne‘nnungen

é‘ﬁl PLANER i

= Anzahl der NennUnge?nA"

Mittelwert auf einer Skala.
von 0 (sehr zufrieden) bis
100 (sehr unzufrleden)

‘n8

Mlttelwert au r Skala
%Qn@ﬁé‘hr zuf rieden) b'}S




Corona-Sonderfrage Das Hygienekonzept der Veranstaltung...

- Schulnoten A2 H e g
.. wurde im VorfeI'd ’guf kommuhiziért.

wurde hinsichtlich Beschllderungen und
v HyglenemaEnahmen (regelmaRige Desmfektlon,'
N Kontaktnachverfolgungs App, etc.) seitens des |
- Veranstalters professionell umgesetzt. - it

& ,,.-\‘hat_fefi'n 'GéfUhI: voh'Sic"herhéif-—véfmi'ttelt.

o wurde auf der Veranstaftung verstandllch |
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% _wurde von den Tellnehmern angenommen und
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Anbieter: Wie wichtig sind fur Dich arrangierte

Austausch zwischen Planern

y Planerkontakte zur Prasentation Deines
und Anbietern

Produktes?

- : ; = DL
e 5, T 2. NUr im Rahmen von arrangierten -
R L Planerkontakten kann ich mein
- Produkt angemessen prasentieren
~und erhalte werthaltige
‘ Planerkontakte.

- G

" m Arrangierte Planerkontakte konnen
. aus mcf:-iner Sicht zugunsten von mehr. - :
Zeit fur den inhaltlichen Austausch- - -~
* von Themen entfallen. . - .+ =~

- = Andere

Im Vergleich zum Vorjahr ist die - %
. Zahlder Anbieter, die arrangierte =~ |
- Planerkontakte wichtig finden, ;

- signifikant gesunken. Nur noch ein =~ . !
~ Anbieter findet arrangierte ey
~ Planerkontakte wichtig ...

Damit gleichen sich die

... Praferenzen zwischen Anbieter-
& Planerseite an: Nach sieben
Ausgaben MICE Club LIVE sind
sich alle einig, dass 1:1-

- Appointments nicht zielfiihrend
R sind.

By AN
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- mibertroffen Py
< merfiillt -
| “eher nicht erfilt
iberhaupt nicht erfiillt
.Anzah,l,de'r_:N__énrjUngeh“'- i
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92%
Fur O der Teilnehmer

wurden die Erwartungen erfullt oder
sogar ubertroffen!



+49 (0) 221 355576-18

dd@mice-club.com

www.mice-club.com




